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L’azienda nata
negli anni Cinquanta

3F Filippi si illumina con Targetti
«Diamo piu luce al nostro business
Riflettori puntati sul mercato globale»

L’azienda emiliana 3F Filippi, guidata
dall’ad Giovanni Bonazzi, ha acquisito
Targetti Sankey: é nato il quinto
gruppo dellilluminotecnica italiana.

3F Filippi opera dal 1952 .
nel settore
delfifluminazione, con sede
a Pianoro (Bologna). Ha
chiuso chiuso il 2016 con
ricavi per 50,4 milioni e
ebitda di 3,5 milioni

Andrea Bonzi Marchio storico
IAMO qui per restare, & e radici in Toscana
nostra intenzione fare
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Pacquisto di Targetti Sankey da nato nel 1928 a Firenze.

parte dell’azienda bolognese (il

Chiudera il 2017 con
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tarilevata nove mesifadaun fon-  cia, Spagna e Svizzera; Targetti, @ «Nel settore dell’illuminazione ¢i  zione del personale: la professio-
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: Targetti le, I'Italia e la Germania sono i L‘;"‘e 1 1
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& un’ am:ag complementare alla  importante, non ci sara nessuna - : ad di3F nzao: ﬁiﬁggﬁgég‘?ﬂ%? gdﬁ" Ia sorgente del futuro. I altro set-
nostra: noi, come 3F Filippi, sia- fusione, resteranno due strutture  : gjppi. At hp : ?‘ﬁ i €€ tore di sviluppo & quello dell’inzer-
mo leader nello sviluppo di solu-  parallele moltiplicando i vantaggi ~ : . carattenisicc tecniche Cel OSITL 1 o pings, ovvero la connessione
zioni per ambienti industriali, commerciali. Vorrei rassicurare : «Insieme  apparecchi. Noi siamo pidt funzio-  iramire rere dei sistemi, che porte-
commerciali e nel terziario; ]aTar-  tutti; siamo motivati,non énostra  : faremo nalj, Targetti trova le porte aperte 13 yna progressiva personalizza-
getti Sankey, pur restando intenzione comprare per poi ri- : strada» nel design, sard un importante va-  zjone delle uci a seconda delPesi-
un’azienda di illuminazione tecni-  vendere, facciamo questo mestie-  : dice lore aggiuntoy. genze del cliente. Ma per restare
ca, copre ambiti pill architetturali re da 65 anni e sdamo facendo A quali investimenti pensa- al vertice, bisogna lavorare a testa
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Il boom di EL.En. Il laser accende i fatturati grazie ai soci cinesi

Sandra Nistri
SESTO FIORENTINO (Firenze)

L'INNOVAZIONE, evidentemente, paga.
Un concetto magari banale ma incarnato
su misura nella storia di El-En da moltd
anni leader mondiale nel settore del laser
in tutti gli ambiti: da quello industriale a
quello medicale fino al piti recente utiliz-
zo nel campo della conservazione e restau-
ro dei beni culturali che, pur di minore
portata, sta compiendo comunque passi
importanti. Nata negli anni Ottanta in
un piccolo appartamento alla periferia di
Firenze la societd, che ha sede nella cintu-
ra fiorentina, a Calenzano, & ormai presen-
te sui mercati di tutto il mondo, compre-
so quello cinese, decisamente ostico, di-
rettamente o attraverso le controllate e
‘inanella risultati monstre.

L’ultimo riferimento, quello del resocon-
to intermedio di gestione al 30 settembre

2017, reso pubblico pochi giorni fa, & pitt
che mai eloquente sotto questo punto di
vista: il fatturato consolidato & ad esem-
pio pari a 218,4 milioni di euro contro i
180 milioni di euro dello stesso periodo
del 2016 con un incremento del 21,6%.
Un dato record mai fatto segnare fino ad
oggi dall’azienda. Il risultato operativo &
invece pari a 22,2 milioni di euro, anche
questo in aumento del 12,1% circa rispet-

toa 19,8 milioni di euro del 2016. Nel ter-

zo trimestre i ricavi si sono attestati a 75,5
milioni di euro con una straordinaria cre-
scita del 27,2% rispetto ai 59,4 milioni di
euro del periodo a confronto det2016.

CIFRE che fotografano una realta piti che
in salute in un contesto in cui, invece,
molte aziende stentano a vedere lacluce
fuori dal tunnel». A determinare le straor-
dinarie performance di El-En nei primi
nove mesi dell’anno & stata, in particola-
re, la travolgente crescita del volume di af-

fari nel settore industriale. Le controllate
cinesi di Wenzhou e Wuhan, la Cutlite
Penta e la Lasit hanno trascinato il fattu-
rato.a un aumento del 54,6% nel trime-
stre e del 52,4 su base annua aumentando
il peso complessivo del settore industria-
le del 34% dell’esercizio 2016 al 43% del
2017.

Se I’ambito industriale risulta portante
un buon andamento ha fatto segnare an-
che il settore medimle, in particolare nei
segmenti dell’estetica e dell'urologia. Da
gennaio a settembre 2017 il fatturato per
le applicazioni mediche ed estetiche ¢ sta-
to infatti pari a 124 milioni di euro contro
1117,6 dello steso periodo 2016 con un co-
munque positivo +-5,42%.

LO SVILUPPO generale, fra I’altro, ha in-
teressato tutte le aree geografiche in cui il
gruppo & presente con una crescita del
23% in Iralia anche'se i mercati esteri con-
tinuano a rappresentare oltre I’81% del
fatturato consolidato del gruppo.

Un quadro decisamente positivo che non
puo non rendere contenti i vertici azien-
dali: «Siamo davvero molto soddisfatti ed
orgogliosi dei risultati conseguiti nei pri-
mi nove mesi dell’anno che confermano
la solidita delle strategie adottate dal grup-
po- sottolinea infatti il presidente di El-
En Gabriele Clementi, pioniere della so-
cieta insieme al professor Leonardo Ma-
sotti. Continuiamo a perseguire la cresci-
ta concentrandoci sullo sviluppo di speci-
fiche applicazioni, nell’ambito di due ma-
cro-mercati di riferimenti delle nostre tec-
nologie, investendo con continuit3 in atti-
vita di ricerca e sviluppo di innovazioni
applicative e di prodotto. In-presenza dei
risultati ottenuti nei primi nove mesi
dell’anno, nettamente superiori alle aspet-
tative, per ’esercizio 2017 consideriamo
un obiettivo concretamente raggiungibi-
le il fatturato di 300.milioni di euro con
risultato operativo al di sopra del 10% sul
fatturaton.
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